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“Quando fazemos um investimento, já temos tudo muito bem 
planejado em uma decisão colegiada interna. O mercado exis-
te. Temos potencial de conquistar mais pedidos e possibilidade 
de praticamente dobrar nossa produção em um curto espaço de 
tempo”.

André Kishi, Gerente Industrial da Alubar Metais e Cabos
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Nossos diferenciais

Laminador 1 – upgrade para novos recordes de produção

 “Planejamos parar o laminador durante 60 dias para o upgrade, 
mas acabamos conseguindo reduzir esse prazo para apenas 45. 
O objetivo era fazer melhoria completa da parte eletrônica com 
componentes de última geração. Devido ao planejamento prévio, 
fizemos todos os ajustes com êxito e antes do prazo”

André Kishi, Gerente Industrial da Alubar

DIMENSÃO CLIENTES
Inspiração para fazer melhor 

Quando o cliente confia no nosso trabalho

“O setor elétrico tem potencial para crescer muito. E num país 
como o Brasil que, apesar das crises, busca o desenvolvimento, 
é estratégico se pensar na disponibilidade de energia, preferen-
cialmente a energia limpa. Por isso, o trabalho e o investimento 
não podem parar”.

Giuseppe Bellezza, Gerente Nacional Comercial da Alubar.

Versatilidade para atender novos mercados

O processo natural de expansão

Empresa patrocina Parazão

Alubar mais próxima do Pará

“O futebol é uma paixão para o povo paraense e ganhou um 
incentivo a mais com o nosso apoio. A estratégia de patrocinar o 
Campeonato Paraense, em parceria com a área de Comunicação, 
foi tornar os cabos de cobre conhecidos em todo o Estado”

Fábio Camargo, Gerente Comercial Norte/Nordeste da Alubar
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